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Mercado “idea

O mercado Brasileiro de energia elétrica deveria ter:

Seguranca

Liquidez

Acesso amplo (elevado numero de competidores)

Prémio de risco (sobrepreco) minimo

Poder de mercado minimo

Do ponto de vista de suprimento -> Risco de déficit conhecido, controlado e respeitado
Processo de formacao de precos é essencial para construcao desse caminho
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“O preco de curto prazo é o principal indutor de eficiéncia econbmica”
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Formacao de Precos — Primeira Comparacao

Por Custo Por Bid

v Exige governanca nos processos do Operador v’ Estratégia definida pelos proprios agentes
v/ Representa a aversdo a risco do Operador v Captura a avers3o a risco individual

v’ Possibilita realizacdo de estudos prospectivos v" Maior dificuldade p/ estudos prospectivos
v/ Mitiga poder de mercado v' Mais vulneravel a poder de mercado

Processo atual é satisfatorio? Nao!
Comportamento PLD - Inicio de 2019
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Caminho p/ o mercado “ideal”

Preco por Custo

Modelagem:

v

Existe um gap de inovacdo (era da computacgdo intensiva)

v’ E possivel trabalhar com um modelo Unico?

v' Atualizacdo mais frequente de dados para eliminar o gap
entre meses?

v" Que tal representar a real incerteza das vazdes?

v" Usar um modelo fisico ao invés de artificios antigos com
Reservatdrio Equivalente de Energia (REE)?

v' Estamos hd 20 anos usando a mesma tecnologia

Governanca @

v' CNPE 07 foi um comeco ®

v' Problema recente da curva de Tucurui

v" Ainda usamos um modelo com cédigo fechado
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Preco por Bid

Como lidar com a concentracdo da oferta?

v' Geradores com >x% da oferta devem “ceder” direito de
comercializa¢do da sua energia (“slice de gf”)?

v' Restri¢cdes de deplecionamento fisico?

Como coordenar o bid com a operacdo? A 4

v" Usar lances conjuntos na cascata? w v

v" Reservatério virtual?

Volatilidade:

v" A decisdo coletiva serd mais suave mesmo com mercado
concentrado?

Isonomia:

v E possivel manter o mesmo nivel de acesso a informag3o?

Participacdo do Comercializador:

v' A priori ndo ha participa¢do. Cabe usar ofertas virtuais?

CondicOes necessarias?

v E preciso existir uma parcela maior do consumo reagindo a
preco?

v E preciso uma menor concentragio na oferta hidro e termo?

v" Ou é possivel contornar esses efeitos com mecanismos de
controle (uma “CVM” do setor)?




Concentracao da Oferta no Mercado Brasileiro

Concentracgao de Oferta de Geragao Hidraulica no Brasil

v' 5 empresas concentram quase 70% da oferta
de geracao hidraulica no Brasil

v' Concentracdo de oferta térmica é ainda maior

v' Concentragdo por submercado

v Reflexdo: Fazer um mercado t3o concentrado
se comportar como um mercado competitivo

exige tantas travas que pode trazer uma
solucao pouco eficiente?

7%

m Empresa 1 (estatal) = Empresa 2 Empresa3 mEmpresad4 = Empresa5 Outros
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Dados: BIG Aneel




Poder de Mercado Exercido pela Quantidade Ofertada

Exemplo llustrativo Simplificado:
v G1=9 MWm a 10 RS/MWh
v' G2=3 MWm a 15 RS/MWh
v' G3=2MWm a500RS/MWh
v Demanda = 10 MWm

Exemplo 1:
v' G1 oferta 5 MWm -> PLD = 500 #

Exemplo 2:
v G1 oferta 9 MWm -> PLD = 15 #
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Casos mais conhecidos...

Nord Pool (90% hidro — reservatdrio nas geleiras):

v" Mercado com forte presenca estatal nas hidrelétricas

Nova Zelandia (58% hidro — mercado com 10 GW de Poténcia Instalada):

v Em 2018 térmicas a gas retiraram oferta por quebra ou manutenc3do. Houve problemas de
poder de mercado de agentes com contratos vinculados ao spot

Colombia (65% hidro — mercado com 17 GW de Poténcia Instalada):

v' Em 2015-16 houve exercicio de poder de mercado e precos foram “artificialmente”
estabelecidos

México (20% hidro):

v" Modelo hibrido. Oferta térmica pode ser rejeitada caso ultrapasse 10% do custo estimado
pelo operador. Em média 60% das ofertas foram rejeitadas em 2017

Vietna (45% hidro):

v" Modelo hibrido. Bid “amarrado” entre 80% e 110% do valor da dgua calculado por modelo

El Salvador (35% hidro):

v' Agentes ofertaram valores préximos ao custo do déficit. Em 2011 voltaram atrds na
regulamentacao!
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Forma de Comparacao

Comparacao realizada hoje:

Mercado “ideal” com formacao de Mercado Brasileiro com formacao de preco

preco por bid por custo com os modelos atuais

Comparacao “mais correta”?

Mercado com oferta concentrada e Mercado Brasileiro com formacao de preco

formacao de preco por bid por custo (muito mais evoluida que a atual)

v" Precisamos do preco por bid para viabilizar uma Clearing?

v" Ou um modelo por custo mais bem ajustado seria suficiente?

v Qual o caminho mais curto e mais eficiente?
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Conclusdes/Duvidas

Quanto teriamos que evoluir o processo de precos por custo para torna-lo eficiente?
v'  E possivel eliminar o “gap” entre e intra més que existe hoje?

Quanto teriamos que “amarrar” o bid para simular um mercado competitivo?
O preco por bid é a unica alternativa para viabilizar uma Clearing?
Qual o papel da Comercializadora no futuro?

Vale estudar com maior profundidade antes de assumirmos uma posi¢cao publica?
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